L'nde

www.lindeverlag.at

14. Jahrgang / Juli 2020 / Nr. 4

c FO aktuell

Zeitschrift fiir Finance & Controlling

Topstory Corona und M&A

Controlling
Supply-Chain- und Finanzplanung

Accounting

IFRS @ COVID-19 (Teil 2)
Corona-Krise und nichtfinanzielle Berichterstattung
Bilanzielle Auswirkungen in Zeiten digitalen Wandels

Management

Future Workforce Planning
Trends in der Vorstandsvergiitung
Al Meets Learning

Interview
Sonja Wallner, CFO Al Telekom Austria AG

Service
3. Digitales HR-Forum

Controller Institut



m Bilanzielle Auswirkungen in Zeiten des digitalen Wandels

Bilanzielle Auswirkungen in Zeiten des digitalen Wandels

Martin Setnicka / Lisa Ziskovsky

Martin Setnicka, PhD. ist
Geschiftsfiihrer der
Beratungsagentur SIMART
thinking sowie Leiter des
Zertifikatsprogramms
Digitalisierung im

Steuer- und Rechnungs-
wesen an der FH Campus
Wien.

Lisa Ziskovsky, LL.M. (WU)
studierte Wirtschaftsrecht
und ist als Mitarbeiterin am
Institut fiir Zivil- und
Zivilverfahrensrecht der
Wirtschaftsuniversitat Wien
tatig. lhre Forschungs-
schwerpunkte liegen im
Aktien- und Rechnungs-
legungsrecht.

134

Die Digitalisierung hat beeindruckende Fortschritte
und Verinderungen im Wirtschaftsleben bewirkt.
Diese Entwicklung ist lingst nicht zu Ende, sondern
setzt sich exponentiell fort. Sie ermaoglicht durch den
Einsatz innovativer Technologien die Transformati-
on von Prozessen, Produkten und Dienstleistungen
bis hin zur Transformation ganzer Geschiftsmodelle
und Institutionen. Heutzutage ist es etwa maglich
in real-time mit Kunden und Geschdftspartnern zu
kommunizieren, Produkttestungen binnen kiirzester
Zeit unter gleichzeitigem Einbezug der potenziellen
Kunden vorzunehmen und aufgrund von Big-Data-
Analysen kundenspezifische Produkte zu entwickeln.
Die Liste von Vorteilen fiir Unternehmen, die in die
Digitalisierung investieren, ist lang.

Aus bilanzieller Sicht stellt sich fiir Unternehmen
allerdings zunehmend die Frage, ob bzw inwieweit
sich Investitionen in digitale und damit zumindest
auf den ersten Blick immaterielle Giiter in den Jah-
resabschliissen abzeichnen lassen und damit Ad-
ressaten der Rechnungslegung - hier allen voran
(potenziellen) Investoren - zum Ausdruck gebracht
werden konnen. Insbesondere ein Blick auf die Un-
ternehmenswerte im Kontext der New Economy las-
sen Zweifel aufkommen, ob das bestehende bilanziel-
le Normengertist ausreichend digitalisierungssensitiv
ist.

1. New Economy und Unternehmenswert

New Economy, frei iibersetzt die ,,neue Wirtschaft,
ist die Bezeichnung fiir Wirtschaftsbereiche, die im
Zusammenhang mit der Verbreitung des Internets
und der Computer sowie anderer Informations-
und Kommunikationstechniken, also webbasierter
Dienstleistungen, aufkamen und die wirtschaft-
lichen Abldufe teilweise grundlegend anderten.'
Kategorisch umfasst der Begriff New Economy
Unternehmen, die sich mit Zukunftstechnologi-
en beschiftigen und vorwiegend in Branchen wie
Informations- und Kommunikationstechnologie,
E- Commerce, Multimedia, Biotechnik, Gentechno-
logie, Nanotechnik, Robotik, Big Data etc titig sind.

Im Gegensatz zu klassischen Wirtschaftstheo-
rien, oft als Old Economy bezeichnet, geht die New
Economy nicht von einer Preisbestimmung auf-
grund einer Knappheit der Giiter aus. In der New
Economy bestimmen die Giiter ihren Wert vor al-
lem durch die weltweite Verbreitungsmoglichkeit,
erreicht durch digitale Zugange und Netzwerkef-
fekte. Die Entwicklung und Umsetzung von mog-
lichst innovativen und marktgingigen Geschafts-
modellen ist die Voraussetzung fiir die erfolgreiche
Gestaltung der Unternehmenszukunft in Zeiten
des digitalen Wandels. Diese Veridnderung wur-
de ausgelost durch disruptive Technologien und
Trends sowie grundlegend gednderte Rahmenbe-
dingungen und Mérkte.?

Wihrend die Old Economy primér durch
Anlage- und Umlaufvermogen geprégt ist, sind
es bei der New Economy vordergriindig imma-

terielle Giiter, die die Wettbewerbsfihigkeit des
Unternehmens bestimmen. Da diese allerdings —
wie sich noch zeigen wird - héufig in der Bilanz
nicht ausreichend Beriicksichtigung finden, ist es
nicht ungewohnlich, dass bei Unternehmen der
New Economy ein Wertunterschied (sogenannter
Value-Gap) zwischen Borsekapitalisierung und
dem durch Bewertungsmethoden ermittelten Un-
ternehmenswert feststellbar ist* Die Bilanz hat
als Folge nur mehr wenig Aussagekraft tiber den
Wert des Unternehmens. So sind Start-ups, die
trotz hoher Verluste hoch bewertete Aktienkurse
haben, keine Seltenheit. Aus diesem Grund ist der
Elektrofahrzeughersteller Tesla Inc die wertvollste
Automarke der Welt, obwohl sie erst am 1. 7. 2003
gegriindet wurde.

Herausforderungen bei der Bewertung, schnel-
les Wachstum und die mangelnde Vergleichbarkeit
machen Aussagen iiber den tatsdchlichen Wert
von Unternehmen der New Economy zunehmend
schwierig. Vor diesem Hintergrund hat sich auch
neben den klassischen ertrags- und marktorien-
tierten Bewertungsverfahren eine Vielzahl an al-
ternativen Bewertungszugédngen entwickelt. Hier
zu nennen sind die First Chicago-Methode, Venture
Capital-Methode, Real Options-Modelle und das
Discounted Cashflow-Verfahren. Bei der Bewertung
von Start-ups wird hdufig zwischen Pre-Money-
(vor der Eigenkapitaleinlage) und Post-Money-Be-
wertungen (nach einer entsprechenden Finanzie-
rungsrunde) unterschieden.*

Das zunehmende Auseinanderklaffen zwischen
Markt- und Buchwert von Unternehmen der New
Economy ist vor allem auch auf die restriktiven Bi-
lanzierungsvorgaben des nationalen Gesetzgebers
fir immaterielle Vermdgensgegenstinde zuriick-
zufithren. Was diese fiir unterschiedliche Digitali-
sierungsstrategien von Unternehmen bilanziell be-
deuten, soll im Folgenden nun aufgezeigt werden.
Hierfiir lohnt es sich, in einem ersten Schritt einen
Blick auf die Behandlung immaterieller Werte im
Osterreichischen Rechnungslegungsrecht zu wer-
fen.

2.Immaterielle Vermégensgegenstdande im
Osterreichischen Bilanzrecht

Das  osterreichische ~ Unternehmensgesetzbuch
(UGB) kennt keine Definition fiir ,,immaterielle
Vermogensgegenstinde® Sie lassen sich allerdings
anndherungsweise iiber eine Negativabgrenzung
konkretisieren: Kennzeichnend fiir immaterielle
Vermogensgegenstinde ist neben der Unkérper-
lichkeit das damit verbundene Problem der Objek-
tivierbarkeit des kiinftigen Nutzens.’ Sie konnen
also im Gegensatz zu materiellen Vermogensge-
genstinden nicht angegriffen, gesehen, gehort oder
gefithlt werden.® Eine Auslegungshilfe zur Kon-
kretisierung immaterieller Vermégensgegenstin-
de bietet das Gliederungsschema der Bilanz von
Kapitalgesellschaften in § 224 UGB, wo unter Posi-
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tion A IZ 1 exemplarisch (nicht abschlielend!) als
immaterielle Vermogensgegenstinde Konzessio-
nen, gewerbliche Schutzrechte und dhnliche Rech-
te und Vorteile sowie daraus abgeleitete Lizenzen
aufgezihlt werden.” Hier lassen sich auch digitali-
sierungsbedingte Sachverhalte einordnen.

Ob nun ein (digitalisierungsbedingtes) Gut
in den Jahresabschluss aufgenommen werden
muss und damit als Vermogensgegenstand in der
Bilanz aufscheint, ist davon abhingig, ob dieses
abstrakt bilanzierungsfihig ist. Abstrakte Bilan-
zierungsfihigkeit ist dann gegeben, wenn ein Ver-
mogensgegenstand iSd UGB vorliegt. Der Begriff
des Vermogensgegenstandes wird im unterneh-
mensrechtlichen Schrifttum seit jeher unter dem
Gesichtspunkt der priméren Intention von Jahres-
abschliissen - dem Glaubigerschutz - ausgelegt.®
Demnach erfordert die Anerkennung eines Gutes
oder einer Ressource als Vermogensgegenstand im
bilanziellen Sinn neben einer selbststindigen Be-
wertbarkeit eine selbststindige Verkehrsfahigkeit,
wobei die Zugehorigkeit zum Betriebsvermogen
Voraussetzung ist.’

Erfillt ein Bilanzierungssachverhalt die Vor-
aussetzungen eines Vermogensgegenstandes im
bilanziellen Sinn, bedeutet dies noch nicht, dass
dieser in der Bilanz auszuweisen ist. Hierfiir muss
zusitzlich die konkrete Bilanzierungsfahigkeit ge-
geben sein, dh der zu bilanzierende Posten muss im
konkreten Einzelfall tatsichlich bilanzierungsfihig
sein.

Bezugnehmend auf die hier interessierenden
immateriellen Vermogensgegenstinde des Anla-
gevermogens normiert der osterreichische Gesetz-
geber in § 197 Abs 2 UGB ein génzliches Verbot
fir die Aktivierung selbst erstellter immaterieller
Vermogensgegenstinde. Dies hat zur Folge, dass
samtliche Aufwendungen, die im Herstellungspro-
zess zur Forschung und Entwicklung immaterieller
Wirtschaftsgiiter anfallen, einer sofortigen erfolgs-
wirksamen Verrechnung zugefithrt werden und
damit nicht in der Bilanz aufscheinen. Die Nicht-
aktivierung und damit erfolgswirksame Erfassung
der angefallenen Aufwendungen fiir die Herstel-
lung eines immateriellen Wirtschaftsguts werden
als Glaubigerschutzmafinahme gesehen, weil die
Aktivierung eines durch den Markt nicht konkre-
tisierten Wertes zur Schaffung von nicht vorhan-
denem Ausschiittungspotenzial durch den Ansatz
fiktiver Posten ausgenutzt werden konnte.'* Selbi-
ges gilt fir unentgeltlich erworbene immaterielle
Vermogensgegenstande.

Damit wird ein immaterieller Vermdgensge-
genstand nur dann als immaterielles Anlagevermo-
gen in der Bilanz aktiviert, wenn dieser entgeltlich
erworben wurde.

Entgeltlich erworbene immaterielle Vermo-
gensgegenstinde des Anlagevermdgens sind mit
ihren Anschaffungskosten (§ 203 Abs 2 UGB) an-
zusetzen und tiber den voraussichtlichen Zeitraum
ihrer wirtschaftlichen Nutzung im Unternehmen
planmiflig und bei voraussichtlich dauernder
Wertminderung auflerplanméflig abzuschreiben
(§ 204 Abs 1 und 2 UGB).
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2.1. Digitalisierung durch Modifikation materi-
eller Gegenstinde

Eine mogliche Digitalisierungsstrategie fiir Un-
ternehmen besteht darin, materielle Gegenstinde
mit digitalen Komponenten (zB eine Produkti-
onsmaschine mit Sensorik-Software) auszustatten.
Betrachtet man diesen Sachverhalt aus bilanzieller
Sicht, stellt sich die Frage, unter welchem Bilanz-
posten dieser iiberhaupt auszuweisen ist. Da der
Bilanzierungssachverhalt sowohl immaterielle als
auch materielle Komponenten enthilt, kommt
namlich neben seiner Abbildung als immateriel-
ler Vermogensgegenstand auch der Ausweis unter
dem Sachanlagevermégen in Betracht.

Bei einer isolierten Betrachtung digitaler Lo-
sungen liegt ob ihres {iberwiegenden digitalen und
damit immateriellen Charakters die Abbildung als
immaterieller Vermogensgegenstand auf der Hand.
Doch muss auch hier beriicksichtigt werden, dass
digitale Losungen zwangsldufig in irgendeiner
Form mit materiellen Gegenstinden verbunden
sind, zumal sie durch diese verkorpert werden."
Kann bei Erwerb eines Wirtschaftsguts eine Tren-
nung in seine materiellen und immateriellen Be-
standteile eindeutig vorgenommen werden, hat
dies eine getrennte Bilanzierung der Vermdgens-
werte zur Folge.'” Der materielle Teil ist als Sach-
anlage auszuweisen und iiber seine Nutzungsdauer
abzuschreiben, wihrend die immaterielle Kompo-
nente bei entgeltlichem Erwerb im immateriellen
Anlagevermdgen aufscheinen wird.

Durch die sukzessive Erweiterung und Ver-
besserung alltdglicher materieller Gegenstinde
mit immateriellen Komponenten verschwimmen
allerdings die Grenzen zwischen materiellen und
immateriellen Bestandteilen eines Wirtschaftsguts
zunehmend.” Eine Zuordnung zu entweder imma-
teriellen oder materiellen Vermogensgegenstdanden
ist allerdings unumgéanglich, weil Zwischenformen
rechtlich nicht anerkannt sind.™* Hier ist fiir die Zu-
ordnung eines solchen ,,hybriden“ Wirtschaftsguts
auf das wertmifige Uberwiegen der entweder ma-
teriellen oder immateriellen Komponente abzustel-
len."> Angewandt auf einen digitalisierungsbeding-
ten Sachverhalt bedeutet dies, dass die immaterielle
Teilkomponente vollstindig dem materiellen Ver-
mogensgegenstand zugerechnet werden muss,
sofern diese wertmiaflig nur von untergeordneter
Bedeutung ist. Immaterielles Vermdgen scheint in
diesem Fall folglich in der Bilanz nicht auf.

2.2. Digitalisierung durch Zukauf externer
Losungen

Eine weitere Digitalisierungsstrategie kann im Zu-
kauf externer Losungen, wie zB Software-Produkte
im Bereich kiinstlicher Intelligenz oder Machine-
Learning, gesehen werden. Diese sind aufgrund
des Vollstandigkeitsprinzips gem § 196 Abs 1 UGB
verpflichtend zu ihren Anschaffungskosten als im-
materielle Vermdgensgegenstidnde zu aktivieren.
Insbesondere bei digitalisierungsbedingten
Sachverhalten kann sich allerdings die Abgren-
zung zwischen dem (entgeltlichen) Erwerb von
einem Dritten und der Selbstherstellung im Rah-
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men von Forschungs- und Entwicklungstitigkeiten
als schwierig erweisen, zumal externe (Software-)
Entwickler die Aktivititen hdufig nicht unabhan-
gig vom auftraggebenden Unternehmen ausfith-
ren konnen, wenn eine unternehmensindividuelle
Problemlésung (zB KI-Softwareldsung) gewiinscht
ist.'* Daneben werden Erwerb und Herstellung
héufig kombiniert, sodass das einsatzbereite ,,End-
produkt® erst durch ein zielgerichtetes Ineinan-
dergreifen von (Lizenz-)Erwerb und aufwendigen
Implementierungsarbeiten entsteht. Hier stellt sich
die Frage, ob der betrachtete Sachverhalt als An-
schaffung oder Selbstherstellung zu qualifizieren
ist.

Fiir eine sachgerechte Einordnung des Sach-
verhalts als entweder Herstellungs- oder Anschaf-
fungsvorgang ist darauf abzustellen, wer das Her-
stellerrisiko, also das Risiko der wirtschaftlich nicht
erfolgreichen Realisierung des Projektes, trigt."”
Liegt dieses beim Auftragnehmer, ist von einem
Anschaffungsvorgang auszugehen.

Muss die (entgeltlich erworbene) digitale Lo-
sung durch eigene Leistungen im Unternehmen
weiterentwickelt und verfeinert werden, ist die Ein-
ordnung als Anschaffung oder als Herstellung da-
von abhéngig, wie umfangreich die vorgenomme-
nen Arbeiten sind. Werden im Verhiltnis zu den
Anschaffungskosten blofl geringfiigige Aufwen-
dungen fiir die Implementierung der Losung in das
Unternehmen aufgebracht, spricht dies fiir die Ein-
ordnung als Erwerb und damit Aktivierung eines
immateriellen Vermogensgegenstandes.’® Dabei
kann es bei digitalen Losungen, wie KI, die sich als
lernendes System standig weiterentwickelt, schwie-
rig sein, den Zeitpunkt der Betriebsbereitschaft zu
bestimmen." Fiir die Terminierung des Zeitpunkts
bleiben somit die Einschidtzung des Unternehmens
und damit jener Zeitpunkt maf3geblich, ab dem
die digitale Losung in der Weise operiert, wie es
den Absichten des Managements entspricht. Dies
wird va vom Zweck fiir den der Vermogensgegen-
stand eingesetzt werden soll, abhdngen.”® Insb im
Zusammenhang mit KI darf hier aber mit Blick in
die Zukunft die Frage in den Raum gestellt werden,
ob die teilweise selbst erlernten Funktionen der KI
so umfangreich sind, dass sie ihr Wesen veridndern
und folglich ,,automatisch® ein neuer Vermogens-
gegenstand entsteht.?! Sind namlich die unterneh-
menseigenen Arbeiten an der zugekauften digitalen
Losung im Zuge der ,Implementierungsarbeiten”
so umfassend, dass ein neuer Vermdgensgegen-
stand (sog Wesensanderung) entsteht, ist insge-
samt von einem Herstellungsprozess auszugehen.?
Dieser liegt dann vor, wenn dem urspriinglich er-
worbenen Vermogensgegenstand durch die inter-
ne unternehmenseigene Weiterentwicklung eine
neue Funktion zukommt.” Dies ist etwa dann der
Fall, wenn wesentliche Anderungen am Quellcode
einer Software erfolgen.?* Daneben spricht auch ein
Uberwiegen der Herstellungskosten (mehr als 50
% der Kosten der Anschaffung) fiir einen Herstel-
lungsvorgang.® Als Folge sind sowohl die Anschaf-
fungskosten (zB fiir eine Software-Lizenz) als auch
die Herstellungskosten als Aufwand abzusetzen.

2.3. Digitalisierung durch Investitionen in
eigene F&E-Projekte

Werden digitale Losungen durch eigene For-
schungs- und Entwicklungs-Projekte realisiert
(zB Entwicklung eigener Software), so sieht sich
das Unternehmen mit dem Bilanzierungsverbot
in § 197 Abs 2 UGB konfrontiert.*® Das bedeutet
fiir Unternehmen, die in der Forschung und Ent-
wicklung neuer digitaler Losungen tdtig sind, dass
samtliche im Herstellungsprozess angefallenen
Aufwendungen einer sofortigen erfolgswirksamen
Verrechnung zugefithrt werden miissen und ein
Ausweis als immaterieller Vermogensgegenstand
nicht zuldssig ist.””

Ebenso wenig ist eine separate Abbildung von
im Zusammenhang mit der Entwicklung von Digi-
talisierungsprojekten angefallenen Aufwendungen
in anderen Berichtsformaten vorgesehen. Weder
halt die GuV hierfiir einen eigenen Posten bereit,
noch kennt der Anhang entsprechende Angabe-
pflichten.?® Hinsichtlich der im Lagebericht vor-
zunehmenden Angaben zur Forschung und Ent-
wicklung (§ 234 Abs 3 Z 2 UGB) wird eine blof3
qualitative Berichterstattung fiir ausreichend er-
achtet.”

2.4. Digitalisierung durch vertragliche Nutzung
digitaler Losungen

Schliefilich ist der zunehmende Trend zu erken-
nen, digitale Losungen {iber Nutzungsiiberlas-
sungsvertrage zu beziehen. Aufgrund ihrer stetig
steigenden praktischen Bedeutung sind hier allen
voran Cloud-Computing-Services zu nennen. Da-
bei erfolgt die Bereitstellung von IT-Infrastruktur
und IT-Leistungen wie Server, Speicherplatz oder
Anwendungssoftware als Service tiber das Internet
(=Cloud). Durch Cloud-Computing wird die tradi-
tionelle Denkweise von Unternehmen im Hinblick
auf IT-Ressourcen grundlegend verdndert.

Wie sich die vertragliche Nutzung digitaler
Losungen auf das Bilanzbild des Unternehmens
auswirkt, hdngt maf3geblich von der konkreten
vertraglichen Ausgestaltung im Einzelfall ab. Eine
allgemeingtiltige Losung kann hier nicht bereit-
gestellt werden. Ein Nutzungsentgelt fiir die zeit-
raumbezogene Nutzung der digitalen Losungen
oder Zahlungen, denen aus wirtschaftlicher Sicht
die Funktion eines Entgelts fir die Gebrauchs-
iiberlassung zukommt, wie dies bei Mietvertragen
der Fall ist, sind als Aufwand periodengerecht zu
erfassen. Fiir vorausgezahlte Nutzungsentgelte in
Form von Einmalzahlungen ist ggf ein Rechnungs-
abgrenzungsposten zu bilden. Bei der Beurteilung
kann es zudem erforderlich sein, zu prifen, wem
das wirtschaftliche Eigentum an der digitalen Lo-
sung zuzurechnen ist.

Aufwendungen fiir vertraglich genutzte digita-
le Losungen tiber Cloud-Services fithren im Ergeb-
nis idR nicht zur Aktivierung eines immateriellen
Vermogensgegenstands. Eine Aktivierung kommt
nur dann in Betracht, wenn dem Nutzer vertrag-
lich eine (Kauf-)Lizenz oder ein (exklusives) Nut-
zungsrecht an der digitalen Losung eingerdumt
wird, sodass zumindest fiir einen bestimmten Zeit-
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raum eine gesicherte Rechtsposition gegeben ist. ~Anmerkungen
Dies wird am ehesten bei einer ,,private cloud der ' Vgl Nagl/Bozem, Geschiftsmodelle 4.0. Business Model
Fall sein.®® Im Falle einer ,,public cloud®, wenn es Building mit Checklisten und Fallbeispielen (2018) 1 f.
- - i1 2 Vgl Nagl/Bozem, Geschiftsmodelle 4.0., 1f.
sich also nur um ein (bedarfsgerechtes und zeitlich ; - )
. CL . Vgl Krings/Diehm, Unternehmensbewertung in der New
begrenztes) Zugriffsrecht auf die digitale Losung Economy (11/01) 1133.
handelt, sind die Entgeltzahlungen im ErgebnisidR  *

Vgl KPMG, Nur ein Weg fithrt zur Bewertung, https://
aufwandswirksam zu erfassen. home.kpmg/at/de/home/insights/2018/07/dimensionen-
neue-arbeitswelt-bewertung-start-ups.html (Zugriff am
1. 7. 2020).

Vgl Nowotny in Straube/Ratka/Rauter (Hrsg) UGB II/
RLG? § 197 Rz 12.

Vgl Fraberger/Petritz in Hirschler (Hrsg) Bilanzrecht I*
(2019) § 197, Rz 20 mwN.

Vgl Fraberger/Petritz, Bilanzrecht I?, § 197, Rz 20; Nowot-
ny, UGB II/RLG’, § 197 Rz 12; Rohatschek/Leitner-Hanet-
seder in Zib/Dellinger, UGB § 197 Rz 16.

Dazu grundlegend Siegel, Mangelnde Ernsthaftigkeit des
Glaubigerschutzes, in Fischer/Homberg (Hrsg), Jahresab-
schluss und Jahresabschlusspriifung, 119 ff.

Vgl Nowotny, UGB II/RLG3, § 196 Rz 9.

Vgl Bertl/Fraberger, Aktivierungsverbot fiir immateriel-
les Anlagevermogen RWZ 1998, 240 (247) Rohatschek/
Leitner-Hanetseder, UGB § 197 Rz 19.

Vgl Nowotny, UGB II/RLG?, § 197 Rz 15.

Vgl Lutz/Schlag in Hd] Bd1 1I/2 Rz 17.

Vgl Pilhofer/Herr/Thom, Ist IFRS 16 eigentlich ,, Industrie
4.0-ready“? IRZ 2018, 267 (268).

Vgl Pucher in Bertl/Mandl (Hrsg), Handbuch zum Rech-
nungslegungsgesetz, § 197 Rz 35.

Vgl Nowotny, UGB II/RLG?®, § 197 Rz 15; Rohatschek/
Leitner-Hanetseder, UGB § 197 Rz 17.

Vgl Sauer, Bilanzierung von Software (1988) 137.

Vgl Winter/Kern/Gaszo/Manhart, Die Bilanzierung von
Apps, Clouds und Websites nach UGB und IFRS, RWP
2019, 151 (154).

Vgl Fraberger/Petritz, Bilanzrecht I, § 197, Rz 54.

Loitz, Digitalisierung und Bilanzierung, DB 2017, M5.
Vgl Urnik/Urtz in Straube/Ratka/Rauter (Hrsg), UGB II/
RLG? § 203 Rz 13.

So Zwirner/Zieglmaier/Heyd, Bilanzierung und Besteue-
rung digitaler Leistungen, StuB 2019, 1, 7.

Vgl Rohatschek/Leitner-Hanetseder, UGB § 197 Rz 24.
Vgl Fraberger/Petritz, Bilanzrecht I2, § 197, Rz 58.

Vgl Zwirner/Zieglmaier/Heyd, Bilanzierung und Besteue-
rung digitaler Leistungen, StuB 2019, 1, 7 mwN.

Vgl Hilbert in U Torggler (Hrsg) UGB § 197 Rz 29.

Zur Bilanzierung nach IFRS s Ziskovsky, Kiinstliche Intel-
ligenz - mehr immaterielle Werte in der Bilanz? DK 2019,
394 (394 ff).

Vgl Schuschnig/Fritz-Schmied, Die bilanzielle Behandlung
von selbst erstellten immateriellen Vermogensgegenstin-
den des Anlagevermégens, RWZ 2015, 112 (112).

Vgl Schuschnig/Fritz-Schmied, RWZ 2015, 112.

Vgl Nowotny, UGB II/RLG?, § 243 Rz 39.

Ebenso Winter/Kern/Gaszo/Manhart, Die Bilanzierung
von Apps, Clouds und Websites nach UGB und IFRS,
RWP 2019, 151 (158).

Vgl Eierle/Ther/KrefS in Becker/Eilerle/Fliaster/Ivens/
Leischnig/Pflaum/Sucky (Hrsg), Geschiftsmodelle in der
digitalen Welt: Strategien, Prozesse und Praxiserfahrun-
gen (2019) 435 (436).

Eierle/Kref$/ Ther, Geschiftsmodelle in der digitalen Welt.
415 (415).

Auf den Punkt gebracht

Die Digitalisierung und die damit verbundene
technologische Weiterentwicklung schreitet
unaufhaltsam voran. Die Wirtschaftsbereiche,
die im Zusammenhang mit den wachsenden
Technologien wie dem Internet aufkamen,
anderten die wirtschaftlichen Abldufe, Ge-
schiftsmodelle, aber auch die Bewertung der
Unternehmen. Dieser stetig voranschreitende
Ubergang von einer Produktions- zu einer
Dienstleistungs- und (Hoch-)Technologie-
gesellschaft bedingt dabei, dass wesentliche
Werttreiber vermehrt immaterieller Natur
sind.*' Nachhaltiger wirtschaftlicher Erfolg
und strategische Wettbewerbsvorteile griinden
daher nicht mehr (allein) auf materiellen Gii-
tern, wie zB Produktionsmaschinen. Vielmehr
werden heute immaterielle Werttreiber sowie
die Fahigkeit zur Innovation als entscheiden-
de Faktoren fiir den Erfolg und das Wachstum
von Unternehmen betrachtet.”

Es hat sich gezeigt, dass Investitionen in
die Digitalisierung aufgrund der vom Vor-
sichtsprinzip und Gldubigerschutz geprigten
restriktiven Bilanzierungsbestimmungen des
UGB nicht zwangsldufig als (langfristige) im-
materielle Vermogenswerte in den Bilanzen
aufscheinen. Ein Zuwachs immaterieller Ver-
mogenswerte wird sich nur bei einem Zukauf
externer Losungen von Dritten aus den Bilan-
zen betroffener Unternehmen ablesen lassen.
Investitionen in die eigene Forschung und
Entwicklung digitaler Losungen scheinen hin-
gegen ebenso wenig auf, wie der Grofiteil der
Aufwendungen fiir die vertragliche Nutzung
digitaler Losungen. Dadurch ist der Vermo-
gensausweis bei technologiebasierten Unter-
nehmen tendenziell zu gering, wodurch eine
Informationsliicke entsteht, die die Aussage-
kraft der bereitgestellten Rechnungslegungs-
informationen nachhaltig beeintréachtigt.
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